
LE FRAMEWORK EN 5 DIAMANTS
et exemples de livrables intermédiaires

Opportunités 
Business ?

Idée 
Prometteuse ?

Concept 
Prometteur ?

Solution en 
Production ?

Opportunités 
d’Amélioration ?

STRATEGY DISCOVERY 
PROBLEMES BUILD GROWTHDISCOVERY 

SOLUTIONS

▪ Compréhension du contexte 

marché et de l’entreprise

▪ Vision du produit

▪ Priorisation des thèmes 

stratégiques

▪ OKRs

▪ Allocation de moyens 

& priorisation 

▪ Roadmap orientée 

objectifs

▪ Utilisateurs clés identifiés

▪ Parcours utilisateurs clés

▪ Backlog de Pain Points

▪ « First Use Case »

▪ Backlog de Pain 

Points priorisés

▪ Hypothèses de solutions

▪ Prototypes UX et Tech

▪ « Most Valuable 

Concept »

▪ Backlog de concepts 

priorisés

▪ Développements 

prêts pour des 

tests utilisateurs 

de bout en bout

▪ Version de produit 

prête pour mise 

en production

▪ Analyse de l’usage 

des éléments mis en 

production (impact 

OKRs)

▪ Liste d’opportunités 

d’amélioration à mettre 

en œuvre (cf. boucles 

retour dans le schéma 

principal ci-dessus)

« Bonne solution, mise en œuvre perfectible » 

« Vrai problème identifié, mais solution à revoir »

« La résolution du problème ne permet pas d’impacter positivement l’objectif business »
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